¢, Quienes somos?
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A UNA NUEVA GENERACION

~ DEEMPRESAS A

e =S

IMPLEMENTAMOS MODELOS DE NEGOCIO
TRANSFORMACIONALES QUE INTEGRAN PRACTICAS
INNOVADORAS, TALENTO Y TECNOLOGIA DIGITAL

L Sintec

CONSULTING




Consultoria lider
en Latinoameérica

Nuestro valor agregado y
fuentes de diferenciacion
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+500

proyectos

Solucion_es
alamedida

de las necesidades
del cliente

Acaompana-
miento
dedicado y
quirdrgico

9

industrias

Enfoque
integral

Estrategia, procesos,
organizacién
y herramientas

Flexibilidad
y Adaptabilidad

81%

Clientes
recurrentes

+30'anos

de experiencia

Analitica
Avanzada




¢ Por qué Sintec?

Nuestro enfoque de la estrategia a la
ejecucion es nuestro principal valor,
integrando rigor analitico y pragmatico,
ademas de acompafiar y guiar a

nuestros clientes en su transformacion.

En los ultimos 5 anos,
mas del 40% de
nuestros proyectos

son enfocados a la
implementacion.
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Disefio Go

To Market Disefio de
Estructura

Organizacional
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Planeacion y
Gestion de
Transporte
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Disefio Oferta
7 Servicio y Propuesta
Orden a Cobro de Valor

Disefio de
Redes de
Distribucion



52%

de los proyectos son

integrales, es decir
involucran més de una
de nuestras practicas.

Consumo

Automotriz

LIDERAZGO

Méas de 400 proyectos en 30 afios, avalan
nuestro liderazgo en América Latina en
desarrollar estrategias y modelos de negocio,
para maximizar la rentabilidad de nuestros
clientes y diferenciarlos de su competencia, a
través del desarrollo de capacidades Unicas
basadas en organizacién, procesos y TI.

Productos 2 1
Industriales Servicios Construccion

Farmacéutica Telecomu-

: ' : No lucrativa
y cllgizﬂfdde nicaciones

50%

de los proyectos se

realizan con clientes
recurrentes, con mas de
5 proyectos por cliente.

Retail

Textil



Estrategia de Clientes

Construimos los vinculos entre su estrategia
de negocio y las experiencias de los
consumidores para ganar en el mercado

Sintec Digital Estrategia de Operaciones

Materializamos
soluciones de nueva generacion
gue conjuntan la visién completa del
mercado y la disrupcién, asi como una
ejecucion cimentada en los desarrollos

N u eS t r aS tecnoldgicos y analiticos
areas de
Impacto Sintec Labs

Incubamos el futuro de las
soluciones
Invertimos en la innovacion
apoyando esfuerzos para
desarrollar el negocio del Desarrollamos diversas soluciones para

mafana Estrategia de impulsar la agilidad y competencias de las
Tecnologia compaifiias por medio de su gente

Acompafiamos a nuestros clientes para
conocer sus procesos, expectativas, ademas
de desarrollar, validar e implementar sus
cambios estratégicos

Transformacion
Organizacional

Estrategia de Tecnologia
Nuestros servicios se enfocan en mejorar el
futuro de las organizaciones.
Brindamos asesoria e implementacion tecnoldgica
para la optimizacion y el respaldo del modelo

‘ L]
%‘;1' antec operativo, con una visién integral



SINTEC DIGITAL

NOS HEMOS
ORGANIZADO
EN TRES
AREAS PARA
ALCANZAR LOS
OBJETIVOS,

crecer y amplificar las
soluciones actuales

Sintec

o

Analitica
Avanzada

Desarrollo de modelos de
analitica avanzada dentro de
los proyectos.

Data Scientists con Sentido
de Negocio

TR

OUR
ROCKIET

INCLUDES

Soluciones
Digitales

Integracion de nuevas
tecnologias y desarrollo
aplicaciones y soluciones
“paquetizables y escalables
para nuestros clientes

La Fabrica de Soluciones

e

Sintec
Labs

Identificar Innovacion externa y
Startups; Incubar, desarrollar e
Invertir en nuevos modelos de
negocio.

La conexién con el ecosistema
emprendedor



ESTRATEGIA
CLIENTES

CONSTRUIMOS
LOS VINCULOS
ENTRE SU
ESTRATEGIA DE
NEGOCIO Y

las experiencias de los
consumidores para
ganar en el mercado
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Experiencia
del Cliente

Estrategia Ventas y

Go to Market eficacia del
canal

Potencial

del Mercado

4

PORTAFOLIO
DE SOLUCIONES

f - Gestién de
Transformacion productos

Digital surtidos y
categorias

P Estrategia

Corporativa

Estrategia Optimizgcién
xg@ De unidades de precios y

E@ de negocio gestion de
ingresos
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TRANSFORMACION
ORGANIZACIONAL

NINGUNA
ESTRATEGIA
PUEDE SER
EXITOSA

SIN EL CAPITAL
HUMANO
ADECUADO

Habilitamos el camino

de las organizaciones

ante complejidades del
mercado

Sintec

GESTION DEL

NEGOCIO
Modelo
de Gestion
+ PMO
Disefio
Organizacional
CULTURA'Y Gobierno
ADMINISTRACION Corporativo
DEL CAMBIO

-+ Gestion del cambio
<+ Culturay clima
organizacional
TALENTO Y
COMPENSACIONES

<+ Gestién de talento

<+ Modelo de
Compensacion

TRANSFORMACION
DE PROCESOS
Modelo
+ Operativo de RH

Procesos de
Back Office



Soluciones » Integracion de Sistemas
Estrategicas * Arquitectura Empresarial
de Tl - Estrategia de Tecnologia

» Gestion de precios y promociones

SSURATEELS soluciones * Gestion de Ventas Omnicanal © ML) D
TECNOLOGIA QU gremEtEtt . « Servicio al cliente
ingresos « Comercio Digital
* Abastecimiento estratégico * Planeacién y Optimizacién

L OS VI N C U L OS soluciones «  Planeacion de Ventas y de Inventarios

ue optimizan >
d P Operaciones (IBP / S&OP) * Gestion de transporte y

ENTRE SU las operaciones . Compras almacenes
ESTRATEGIA DE ) |

y Soluciones
N EGOC I O Y . de soporte * Administracion y soporte de aplicaciones y procesos
las experiencias de los
consumidores para

ganar en el mercado Gestion de datos maestros Data Management)

Analitica
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Desde hace 30 afios, somos el asesor de .
negocio de las principales industrias de MEXICO

Latinoameérica, con mas de 500 proyectos.
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Desde hace 30 afios, somos el asesor de
negocio de las principales industrias de
Latinoamérica, con mas de 500 proyectos.
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Desde hace 30 afios, somos el asesor de
negocio de las principales industrias de
Latinoameérica, con mas de 500 proyectos.
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Desde hace 30 afios, somos
el asesor de negocio de las
principales industrias de
Latinoamérica, con mas de
500 proyectos.

Prod. De Consumo
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CHILE

Prod. Industriales
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Tu mundo, tu estilo
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¢, Por qué convertirnos en
su asesor de confianza?

“El gran diferenciador de Sintec es que se
adapta a la necesidad con un enfoque mas
amplio. Respecto a las firmas consultoras mas
grandes, tiene un mejor nivel de servicio
mucho mas cercano al cliente y respecto a las
mas chicas, mayor experiencia”.

Elia Rosales
Directora de Canal Moderno
Coca-Cola FEMSA
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¢, Por qué convertirnos en
su asesor de confianza?

“Sintec ha demostrado seriedad y
profesionalismo en multiples proyectos
realizados, con un cumplimiento de los
compromisos adquiridos en fechas y
entregables acordados, incluyendo el posterior
seguimiento a dichos proyectos después de
haber culminado su etapa de implementacion”.

Juan M. Montoya Correa
Gerente Servicios Financieros y Tl
Servicios Nutresa
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Farmacias del
(.‘. Ahorro.

Te gueremos.., bien.

Te queremos

bien

¢, Por qué convertirnos en
su asesor de confianza?

“Realmente logran ponerse como partes de
la compania, viviendo y analizando la
problematica propia, nos gusta mucho
sentirnos con tanta confianza y con la
disposicion de Sintec”.

Bousset Esquinca
Director General SPT
Farmacias del Ahorro



COMPARAMOS BANCO

Compartamos* =

el teléfono, la luz y otros sen
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Compartar
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¢,Por qué convertirnos en
su asesor de confianza?

“La consultoria de negocio Sintec nos ha
ayudado fundamentalmente a lograr y soportar
nuestros objetivos de crecimiento. En diversos
proyectos relacionados con la Estrategia
Comercial y Operativa, se proporciono un
servicio profesional con personal capacitado y
alto nivel de experiencia”.

Carlos Labarthe
Presidente Ejecutivo
Banco Compartamos



APORTACION DE SINTEC BENEFICIOS PARA CLIENTE

Estrategias
ya probadas
y mejores practicas

Mas de 40 proyectos
con empresas lideres
en LatAm

Asegura la adopcién
y ejecucion de la
estrategia

Diferenciadores | Procesomeracivo
de Sintecy

beneficios

para el cliente Desarrolio de

Competencia
para AlEn

Autosuficiencia en la
evolucion de la
estrategia

Experiencia y
profesionalismo
de consultores

Garantia de resultados

Sintec



CONTACTANOS

www.sintec.com
informes@sintec.com

Monterrey
Ciudad de México
Bogota

/ Santiago de Chile
Sao Paulo '

Sintec ‘ Outperform
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CONSULTING e Future
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