
Información confidencial: Esta información fue preparada por Sintec para uso del cliente. Está prohibido compartirla con cualquier tercera parte sin el permiso previo por escrito de Sintec.

¿Quiénes somos?
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Consultoría líder 

en Latinoamérica

Nuestro valor agregado y 

fuentes de diferenciación

MÉXICO

COLOMBIA

ECUADOR

PERÚ

BRASIL

CHILE

+500 
proyectos

9
industrias 81%

Clientes

recurrentes

+30 años
de experiencia

Enfoque

integral
Estrategia, procesos, 

organización 

y herramientas 

Soluciones
a la medida

de las necesidades 

del cliente

Acompaña-
miento
dedicado y 

quirúrgico

Flexibilidad 
y Adaptabilidad

Analítica
Avanzada
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¿Por qué Sintec?

Nuestro enfoque de la estrategia a la 

ejecución es nuestro principal valor, 

integrando rigor analítico y pragmático, 

además de acompañar y guiar a 

nuestros clientes en su transformación.

En los últimos 5 años, 

más del 40% de 

nuestros proyectos

son enfocados a la 

implementación.

Estrategia de 

Suministro y 

Planeación de 

Inventarios

1

Planeación

de Ventas y 

Operacione

s (S&OP) 

2

Top 10 

Soluciones

Sintec
Diseño Go 

To Market 

3

Diseño de 

Estructura

Organizacional

4

Diseño de 

Estrategia de 

Gestión de 

Cambio 

5

Segmentación

de Clientes

6

Diseño de 

Redes de 

Distribución

7
Diseño Oferta

Servicio y 

Orden a Cobro

8

Planeación y 

Gestión de 

Transporte

9

Propuesta

de Valor 

10
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LIDERAZGO

Más de 400 proyectos en 30 años, avalan

nuestro liderazgo en América Latina en 

desarrollar estrategias y modelos de negocio, 

para maximizar la rentabilidad de nuestros

clientes y diferenciarlos de su competencia, a 

través del desarrollo de capacidades únicas

basadas en organización, procesos y TI.

52%
de los proyectos son 

integrales, es decir

involucran más de una

de nuestras prácticas.

50%
de los proyectos se 

realizan con clientes

recurrentes, con más de 

5 proyectos por cliente.

Consumo
Productos

Industriales
Servicios Construcción Retail

Automotriz
Farmacéutica

y cuidado de 

la salud

Telecomu-

nicaciones
No lucrativa Textil
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Estrategia de

Clientes

Estrategia de

Tecnología

El factor que determina el crecimiento 

de las compañías son los clientes. 
Construimos los vínculos entre su estrategia 

de negocio y las experiencias de los 

consumidores para ganar en el mercado

La cadena de suministro es el sistema 

que da vida a diversas industrias. 
Acompañamos a nuestros clientes para 

conocer sus procesos, expectativas, además 

de desarrollar, validar e implementar sus 

cambios estratégicos

Ninguna estrategia puede ser exitosa 

sin el capital humano adecuado. 
Desarrollamos diversas soluciones para 

impulsar la agilidad y competencias de las 

compañías por medio de su gente

Nuestros servicios se enfocan en mejorar el 

futuro de las organizaciones. 
Brindamos asesoría e implementación tecnológica 

para la optimización y el respaldo del modelo 

operativo, con una visión integral

Incubamos el futuro de las 

soluciones 
Invertimos en la innovación 

apoyando esfuerzos para 

desarrollar el negocio del 

mañana

Materializamos 

soluciones de nueva generación 
que conjuntan la visión completa del 

mercado y la disrupción, así como una 

ejecución cimentada en los desarrollos 

tecnológicos y analíticos

Estrategia de Clientes

Estrategia de Operaciones

Transformación

Organizacional

Estrategia de Tecnología

Sintec Labs

Sintec Digital

Nuestras
áreas de 
impacto
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Sintec 

Labs

Integración de nuevas 

tecnologías y desarrollo 

aplicaciones y soluciones 

“paquetizables y escalables 

para nuestros clientes 

La Fábrica de Soluciones 

Identificar Innovación externa y 

Startups;  Incubar, desarrollar e 

Invertir en nuevos modelos de 

negocio.

La conexión con el ecosistema 

emprendedor 

NOS HEMOS 

ORGANIZADO 

EN TRES 

ÁREAS PARA 

ALCANZAR LOS 

OBJETIVOS,
crecer y amplificar las 

soluciones actuales

Analítica  

Avanzada

Desarrollo de modelos de 

analítica avanzada dentro de 

los proyectos.

Data Scientists con Sentido 

de Negocio

Soluciones 

Digitales

SINTEC DIGITAL
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CONSTRUIMOS

LOS VÍNCULOS 

ENTRE SU 

ESTRATEGIA DE 

NEGOCIO Y 
las experiencias de los

consumidores para 

ganar en el mercado

ESTRATEGIA

CLIENTES
Experiencia

del Cliente

Estrategia

Go to Market

Planeación

Comercial y

de Ventas

Transformación

Digital

PORTAFOLIO

DE SOLUCIONES

Ventas y

eficacia del

canal

Gestión de

productos

surtidos y

categorías

Optimización

de precios y

gestión de

ingresos

Potencial

del Mercado

Estrategia

Corporativa

Estrategia

De unidades

de negocio
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DESARROLLAMOS 

UNA METODOLOGÍA

QUE NOS PERMITE 

ACOMPAÑAR A

Nuestros clientes para 

conocer sus procesos 

y expectativas

ESTRATEGIA

OPERACIONES

TÁCTICO

Gestión de

riesgo

de la cadena

Plan de

Demanda

de largo

plazo

OPERATIVO

Planeación

de producción

Planeación

de oferta

Planeación

del transporte

Planeación

de req.

distribución

Planeación de

inventarios y

reposición

Pronóstico

de ventas

Planeación

de 

lanzamientos

y promociones

Diseño de

Centros de

Distribución

Transporte

secundario

ESTRATEGICO
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NINGUNA 

ESTRATEGIA

PUEDE SER 

EXITOSA

SIN EL CAPITAL 

HUMANO 

ADECUADO
Habilitamos el camino 

de las organizaciones 

ante complejidades del 

mercado

TRANSFORMACIÓN

ORGANIZACIONAL

GESTIÓN DEL

NEGOCIO

Modelo

de Gestión

PMO

ORGANIZACIÓN

Y GOBIERNO

Diseño

Organizacional

Gobierno

Corporativo
TRANSFORMACIÓN

DE PROCESOS

Modelo

Operativo de RH

Procesos de

Back Office

CULTURA Y

ADMINISTRACIÓN

DEL CAMBIO

Gestión del cambio

Cultura y clima

organizacional

TALENTO Y

COMPENSACIONES

Gestión de talento

Modelo de

Compensación

1

2

3

4

5
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CONSTRUIMOS

LOS VÍNCULOS 

ENTRE SU 

ESTRATEGIA DE 

NEGOCIO Y 
las experiencias de los

consumidores para 

ganar en el mercado

ESTRATEGIA

TECNOLOGÍA

Soluciones

Estrategicas

de TI

Soluciones

que generan

ingresos

Soluciones

que optimizan

las operaciones

Soluciones

de soporte

Gestión de datos maestros Data Management)

Analítica

• Integración de Sistemas

• Arquitectura Empresarial

• Estrategia de Tecnología

• Gestión de precios y promociones

• Gestión de Ventas Omnicanal

• Comercio Digital

• Marketing Digital

• Servicio al cliente

• Abastecimiento estratégico

• Planeación de Ventas y 

Operaciones (IBP / S&OP)

• Planeación y  Optimización 

de Inventarios

• Compras

• Gestión de transporte y

almacenes

• Implementación de Soluciones TI

• Administración y soporte de aplicaciones y procesos
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Desde hace 30 años, somos el asesor de 

negocio de las principales industrias de 

Latinoamérica, con más de 500 proyectos.

Retail Farmacéutica

Telecomunicaciones

Prod. Consumo Financiera

Automotriz

Prod. Industriales

Mat. De Construcción

MÉXICO
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Desde hace 30 años, somos el asesor de 

negocio de las principales industrias de 

Latinoamérica, con más de 500 proyectos.

Telecomunicaciones

Mat. De Construcción

Retail

COLOMBIA

Prod. Consumo

Farmacéutica

Prod. Industriales

Energía

Gobierno
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Desde hace 30 años, somos el asesor de 

negocio de las principales industrias de 

Latinoamérica, con más de 500 proyectos.

Prod. De Consumo

ECUADOR

Prod. Consumo

PERÚ

BRASIL

Prod. Consumo

Farmacéutica

Mat. De Construcción
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Desde hace 30 años, somos 

el asesor de negocio de las 

principales industrias de 

Latinoamérica, con más de 

500 proyectos.

Prod. De Consumo

Prod. Industriales

Mat. De Construcción

CHILE
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“El gran diferenciador de Sintec es que se 

adapta a la necesidad con un enfoque más 

amplio. Respecto a las firmas consultoras más 

grandes, tiene un mejor nivel de servicio 

mucho más cercano al cliente y respecto a las 

más chicas, mayor experiencia”.

C
O

C
A

-C
O

L
A

 F
E

M
S

A ¿Por qué convertirnos en 

su asesor de confianza?

Elia Rosales 
Directora de Canal Moderno

Coca-Cola FEMSA
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“Sintec ha demostrado seriedad y 
profesionalismo en múltiples proyectos
realizados, con un cumplimiento de los 
compromisos adquiridos en fechas y 
entregables acordados, incluyendo el posterior 
seguimiento a dichos proyectos después de 
haber culminado su etapa de implementación”.

G
R

U
P

O
 N

U
T

R
E

S
A ¿Por qué convertirnos en 

su asesor de confianza?

Juan M. Montoya Correa
Gerente Servicios Financieros y TI 

Servicios Nutresa
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“Realmente logran ponerse como partes de 

la compañía, viviendo y analizando la 

problemática propia, nos gusta mucho 

sentirnos con tanta confianza y con la 

disposición de Sintec”.F
A

R
M

A
C

IA
S

 D
E

L
 A

H
O

R
R

O

¿Por qué convertirnos en 

su asesor de confianza?

Bousset Esquinca
Director General SPT

Farmacias del Ahorro
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“La consultoría de negocio Sintec nos ha 
ayudado fundamentalmente a lograr y soportar 
nuestros objetivos de crecimiento. En diversos 
proyectos relacionados con la Estrategia 
Comercial y Operativa, se proporcionó un 
servicio profesional con personal capacitado y 
alto nivel de experiencia”.

C
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M
P

A
R
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 B
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N
C

O

¿Por qué convertirnos en 

su asesor de confianza?

Carlos Labarthe
Presidente Ejecutivo

Banco Compartamos
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Diferenciadores
de Sintec y
beneficios
para el cliente

APORTACIÓN DE SINTEC BENEFICIOS PARA  CLIENTE

Más de 40 proyectos 

con empresas líderes 

en LatAm

Proceso interactivo 

de consultoría

Desarrollo de 

Competencia 

para AlEn

Experiencia y 

profesionalismo 

de consultores

Estrategias 

ya probadas 

y mejores prácticas

Asegura la adopción 

y ejecución de la 

estrategia

Autosuficiencia en la 

evolución de la 

estrategia

Garantía de resultados
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www.sintec.com

informes@sintec.com

Monterrey

Ciudad de México

Bogotá

Santiago de Chile

São Paulo


